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PROFILE

橋本 望
HASHIMOTO NOZOMI

経歴サマリ

商業印刷デザイン会社 ～ ITベンチャー起業(1996年-2006年)
 商業印刷デザイン会社にて、ITベンチャー関連会社の立上げを取締役として参画。

‐検索エンジンの開発や各種ポータルサイトの構築など、CtoC事業を立ち上げ。

健康食品会社(2006年-2008年)
 通販事業部門の事業部長として、通販事業拡大に貢献。

‐マーケティング部門立上げと同時にECサイトも立上げ、CRM運用基盤を構築。

トランスコスモス株式会社(2008年-現在)
 WEBインテグレーション部門にて、航空会社の統括PMの他、多数の案件のPMとして従事。
 2014年から現在のEC事業部門に異動。

‐ECワンストップサービスの基盤構築に参画。
‐クライアント様のEC事業構築をPM、コンサルタントとして従事。

 ECプロジェクト実績：総合通販会社、ECモール運用事業社、 SNS運用事業社、百貨店、新聞社、製薬会社、
食品メーカー、家電メーカー等 多種多様なEC事業を経験。

デジタルマーケティング・EC・コンタクトセンター統括
リテールコマース総括
ＥＣＸ本部 ＥＣＸ事業推進統括部
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■通販形態別市場 Source ：富士経済
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EC運用会社
商品代金

メーカー倉庫

家電メーカー様

店舗売上

出店契約

配送契約

配送料

問合せ対応

商品注文

出店料・広告費

ECサイト運用

受注管理運用

顧客対応

物流運用

BtoC
経理・会計運用

消費者

配送会社

業務委託費

業務委託契約

業務依頼 ECサイト運用

EC事業管理

ECモール事業主

EC倉庫
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家電メーカー様

店舗売上

出店契約

配送契約

配送料

問合せ対応

商品注文

出店料・広告費

ECサイト運用

受注管理運用

顧客対応

物流運用

BtoC
経理・会計運用

消費者

配送会社

ECサイト運用

EC事業管理

ECモール事業主

売買契約

商品仕入費
(販売価格)

業務委託費

業務委託契約

家電メーカー
公式サイト
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在庫ランク 在庫分類

A 在庫数が２ヶ月分以内のもの

B 在庫数が３ヶ月分以内のもの

C 在庫数が５ヶ月分以内のもの

D 在庫数が５ヶ月分を超えるもの

特
在庫数が５ヶ月分を超えるが、ケース入数に

満たないもの
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アウトソーシング可能業務

最大 1,395時間 / 約 33%
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